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Gec crece un
6% en 2006

La consultora de e-learning GEC, del
grupo empresarial de la Universitat
Oberta de Catalunya (UOC), ha cerra-
do el ejercicio 2006 con un crecimien-
to en su facturacion del 6%, superan-
do la cifra de los 8,3 millones de
euros. Por sectores, las demandas de
los servicios de e-learning de GEC
han aumentado de forma espectacu-
lar en automocion, donde las ventas
casi se han duplicado en un solo ejer-
cicio (93%), y el crecimiento es muy
significativo en banca (27%), seguros
[20%) y sanidad (20%). En total, mas
de 100.000 empleados de diferentes
empresas nacionales e internaciona-
les y Administraciones Publicas han
utilizado las plataformas formativas
de GEC este 2006.

GEC se consolida como la consul-
tora de conocimiento on line lider del
territorio espanol, y estima para el
2007 ofrecer sus servicios a 120.000
empleados. A nivel internacional,
GEC ha exportado sus productos a
otros paises; ha sido un magnifico
ejemplo la plataforma de e-learning
para Groupe Volkswagen France
(GVF), que gestiona 350.000 horas de
formacion on line y presencial para
mas de 16.000 técnicos de la compa-
fia francesa.

El nimero de personas formadas a
través de las soluciones GEC incre-
mentara en 2007 en todos los secto-
res, y de forma significativa en el
automovilistico y en el de seguros. Si
en 2006 se formaron a mas de 9.000
personas del sector del automovil a
través del entorno GEC, se prevé su-
perar la cifra de las 24.000 en 2007.
En el caso del sector seguros, se pre-
vé pasar de los 1.500 empleados
usuarios de 2006; en el presente ejer-
cicio 2007 esta previsto llegar a los
7.000; en el sector banca, se prevé
pasar de 65.000 a 70.000 usuarios en
2007. Sin olvidar a los mas de 10.000
profesionales de la salud que recibi-
ran formacion este ejercicio 2007.

En opinion de Francesc Fabregas,
director general de
GEC, “el éxito de la
consultora radica
en ofrecer al clien-
te soluciones para
mejorar el conoci-
miento de la em-
presay del sector”.
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Gec crece un
6% en 2006

La consultora de e-learning GEC, del
grupo empresarial de la Universitat
Oberta de Catalunya (UOC), ha cerra-
do el ejercicio 2006 con un crecimien-
to en su facturacion del 6%, superan-
do la cifra de los 8,3 millones de
euros, Por sectores, las demandas de
los servicios de e-learning de GEC
han aumentado de forma espectacu-
lar en automocion, donde las ventas
casi se han duplicado en un solo ejer-
cicio (93%), y el crecimiento es muy
significativo en banca (27%), seguros
(20%) y sanidad (20%). En total, mas
de 100.000 empleados de diferentes
empresas nacionales e internaciona-
les y Administraciones Publicas han
utilizado las plataformas formativas
de GEC este 2006.

GEC se consolida como la consul-
tora de conocimiento on fine lider del
territorio espanol, y estima para el
2007 ofrecer sus servicios a 120.000
empleados. A nivel internacional,
GEC ha exportado sus productos a
otros paises; ha sido un magnifico
ejemplo la plataforma de e-learning
para Groupe Volkswagen France
{GVF), que gestiona 350.000 horas de
formacion on line y presencial para
mas de 16.000 técnicos de la compa-
fia francesa.

El nimero de personas formadas a
través de las soluciones GEC incre-
mentara en 2007 en todos los secto-
res, y de forma significativa en el
automovilistico y en el de seguros. Si
en 2006 se formaron a mas de 9.000
personas del sector del automovil a
través del entorno GEC, se prevé su-
perar la cifra de las 24.000 en 2007.
En el caso del sector seguros, se pre-
ve pasar de los 1.500 empleados
usuarios de 2006; en el presente ejer-
cicio 2007 esta previsto llegar a los
7.000; en el sector banca, se prevé
pasar de 65.000 a 70.000 usuarios en
2007. Sin olvidar a los mas de 10.000
profesionales de la salud que recibi-
ran formacion este ejercicio 2007.

En opinion de Francesc Fabregas,
director general de
GEC, "el exito de la
consultora radica
en ofrecer al clien-
te soluciones para
mejorar el conoci-
miento de la em-
presay del sector”.




