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GEC

La plataforma de
formacion crece un 35%

= Virtagora, la plataforma de
formaci6n online de GEC —per-
teneciente al Grupo UOC y La
Caixa- , alcanzdé en diciembre la
cifra de 200.000 usuarios de
empresas en diferentes sectores
(banca, seguros, automocion,
telco y utilities). Esa cifra supo-
ne un crecimiento del 35% con
respecto al 2007. / Redaccion

CECOT

Pide subidas de IPC
real a los municipios

= La patronal Cecot ha reclama-
do a los ayuntamientos que apli-
quen el IPC real en el aumento
de tasas e impuestos dependien-
tes de la administracion local.
En un comunicado, la patronal
ha sefialado que en un momen-
to de profunda crisis es necesa-
rio hacer un ejercicio de “auste-
ridad y responsabilidad”. / Efe

MANGO
Nueva linea

de lenceria

= Mango, el grupo propiedad de
los hermanos Andic, ha entrado
en el segmento de la lenceria,
para lo cual prepara una colec-
cién de 18 prendas y accesorios
para estar por easa elaborada
con tejidos naturales a base de
algodén y seda arrugada. La
nueva linea lleva el nombre de
Mango Sweet. / Redaccién

ANA JIMENEZ / ARCHIVO
Isak Andic, presidente

OMNILOGIC

Contrato para una
red mévil en Madrid

= Omnilogic, la empresa tecnol6-
gica del grupo Emte, se ha adju=-
dicado el proyecto de construc-
cién de una red de comunicacio-
nes moviles digitales para los
servicios de emergencias de la
comunidad de Madrid. El con-
trato asciende a 12 millones de
euros y la red estara operativa
durante 2009./ Redaccién

Eneams abre oficina en Madrid y estudia instalarse en Bielorrusia

Las perchas de Zara

ARIADNA BOADA
Barcelona

inzas para sujetar un

par de botas, hormas de
zapato o perchas, con
alarma incluida. Estas
son algunas de las piezas de plas-
tico que la joven firma Eneams,
con sede en Barcelona, disefia y
fabrica para Inditex y que pue-
den encontrarse en la mayoria de
tiendas que la compaiifa de moda
gallega tiene en todo el mundo.
Trabajar para empresas como In-
ditex, ha ayudado a Eneams a cre-
cer de una forma muy rapida.
Por ese motivo y con el 4nimo

de aumentar su capacidad pro=i

E

Amec propugna mds
innovacion y salir al
exterior ante la crisis

BARCELONA Redaccién

mitir ese mensaje. Posteriors -
mente fue el turno de Marcel

Amec, la mayor asociacién de
empresas exportadoras del Es-
tado, ha presentado un decélo-
go de recomendaciones para
hacer frente a una crisis como
la actual. Y para seguir al pie
de la letra el secreto del éxito
de muchas de las empresas
que integran esta asociacion,
propugna innovacion y mas it-
nernacionalizacién como me-
jor antidoto contra la crisis.
“Es en momentos de crisis co-
mo la actual cuando es facil de-
tectar necesidades en el mer-
cado y saber aprovecharlas,

Planellas, secretario general
de Esade, quien hizo una des-
cripei6n de la actual crisis y va-
ticind “una vuelta a la econo-
mia productiva y a la indus-
tria, se lo garantizo”.

Con sede en Barcelona,
Amec es una de las entidades
asociativas mas activas del es-

encontrar la oportunidad” ex-
plica Llucia Casellas, que ha
sustituido este afio a Josep To-
rrents en la presidencia de la
asociacion. Casellas, un hom-

ductiva, 1a empresa catalana esta
negociando la compra de una fa-
brica en Bielorrusia, segtin ha in-
- formado su director general y so-.
cio mayoritario, Eduardo Elizal-
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Eduardo Elizalde, director geﬁeral de Eneams

LLiBERT TEIXIDO

de. Esta operacion representaria
una inversion cercana a los 3 mi-
llones de euros. “Ampliamos por
necesidades del mercado. Los
clientes son mayores y estdn por
todo el mundo. Y nosotros tam-
bién debemos hacerlo”, asegura
Elizalde.

Fundada en Barcelona en . el
afio 2002, Eneams disefia y pro-
duce 100 millones de piezas de
pléstico al afio en sus tres fabri-
cas que tiene en Parets del Va-
lles, —-“todavia sorprende a mu-
cha gente que estas pinzas y hor-
mas para zapatos se hagan aqui”,
dice el director general- en Roud-
nice nad Laben (Reptiblica Che-
ca) y YuHuan, en la provincia chi-
na de Zhejiang. Esta tltima sirve
las piezas al mercado chino tni-
camente.

Eneams estd especializada en

[t )
La empresa factura
6.3 millones y tiene

- plantas de fabricacién

en Parets, China
y la Repuiblica Checa

disefio y produccion industrial
de piezas de plastico. “Nuestra di-
ferenciacion radica en que tam-
bién disefiamos y fabricamos el
molde. Es decir, que el cliente
nos pide el producto que necesi-
ta y nosotros, ademas de presen-
tarle el prototipo, se lo fabrica-
mos”, sefiala el director general.
La empresa, con una plantilla de
40 personas, ha lanzado reciente-
mente su primer producto pro-

pio, un tarjetero que quieren in-
troducir en el sector de los obje-
tos promocionales. Eneams tam-
bién fabrica para empresas como
Ceys, Ricola, Arcos 0 Bornay Des-
serts, entre otras.

Entre sus planes de crecimien-
to, Eduardo Elizalde ha avanza-
do que Eneams tiene previsto
abrir una oficina propia en Ma-
drid el proximo mes de marzo de
2009 y no descarta hacerlo proxi-
mamente en ciudades europeas
como Paris y Londres.

Este afio la empresa cerrarda
con un volumen de facturacion si-
‘milar a la del ejercicio anterior,
cuando las ventas fueron de 6,3
millones de euros. Para el afio
2009, Elizalde asegura que ya tie-
ne pedidos por valor de 5 millo-
nes de euros.®

bre bregado en el sector de la
maquinaria para la alimenta-
cién, afiade que “la otra clave
es la confianza. Esta es una cri-
sis de confianza y asociacio-
nes como la nuestra son hoy
mads importantes que nunca”.
Las palabras de Casellas
son resultado también del en-
cuentro celebrado por esta
asociacion en la que cuatro de
sus empresas asociadas (Ger-
mans Boada, Comexi, Relats y
Masias) departieron sobre las
oportunidades que brinda la
crisis. Anteriormente, intervi-
nieron en las jornadas el ex
presidente de la Generalitat,
Jordi Pujol, quien sefialé que
para reuperar la confianza en
la administraciéon hace falta _
“un proyecto, un mensaje y ca-
pacidad y emocion para trans-

Llucia Casellas

tado, con 39 afios de existen-
cia. Las empresas que la inte-
gran suman en conjunto una
facturacion de 2.500 millones
de euros. El principal objetivo
de la asociacion es apoyar los-:
procesos de implantacion en
mercados exteriores y difun-
dir los planteamientos de inno-
vacion en las empresas. En su
seno coexisten Aefemac, Afes-
pan, Alimentec, Amecma,
Amelec, Amtex, Envasgraf,
Imapc y Amec Urbis.e
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